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INSTRUCTIVO CARGA DE NEGOCIOS 
(Formato electrónico) 
 
Consideración I: Deberá disponer del navegador Mozilla Firefox, 

actualizado a la última versión disponible. En caso de utilizar otros 

navegadores como el Google Chrome, podrá experimentar problemas 

de compatibilidad impidiendo la carga de la información o realizarse en 

forma errónea. 

 
Consideración II: Tenga presente que todas las notificaciones que 

realice el PROGRAMA P.A.C. a través del Sistema DNA2 y/o por vía 

electrónica, tanto al EMPRENDEDOR como a la INCUBADORA (I.E.A.E.), 

serán consideradas válidas a todos sus efectos. 

 
Inicio: El primer paso es ingresar al link del sistema 

http://dna2.produccion.gob.ar/dna2bpm/user/login con el nombre de 

usuario y clave genérica asignados por el PROGRAMA a la incubadora. 

 

http://dna2.produccion.gob.ar/dna2bpm/user/login


 

 

 

Carga del Video Pitch: Ingrese a la solapa PAC Emprendedores 
2014-2016 > Pitch y/o Proyecto PACC Emprendedores 2014. 

 
 

(I) Formulario DATOS BÁSICOS EMPRENDEDOR 
 
La primera pantalla que aparece es “Datos Básicos Emprendedor” 

en donde debe figurar un domicilio real constituido para recibir las 

notificaciones formales que se realicen vía Carta Documento. 

 



 

 

(II) Formulario PITCH PACC EMPRENDEDORES 
 
Tal como se instruye en las diferentes capacitaciones presenciales y 

virtuales realizadas por el PROGRAMA, los planes de negocios se inician 

con un Video Pitch de hasta 3 (tres) minutos de duración, en donde se 

presentan todos los integrantes que conforman el equipo emprendedor 

y en el contexto del proyecto (taller, oficina, prototipo, etc), 

describiendo el producto o servicio, la oportunidad del mercado 

detectada, los clientes objetivo y cuál es el destino de los fondos. Esta 

información se provee tanto en formato video mediante un link a 

Youtube (formato público) así como completando los siguientes 

campos del sistema DNA2. 

 

 
De la evaluación de un Video Pitch, puede resultar que el mismo sea: a) 

Rechazado (por no ser elegible), b) se solicite que repita la 

presentación (por contar con información incompleta) o c) sea 

Aprobado (habilita la carga del Plan de Negocios). 



 

 

(III) Plan de Negocios – Formulario 1 ANALISIS DE MERCADO 
 
Una vez que el PROGRAMA habilita a cargar el Plan de Negocios, dado 

que se ha validado el Video Pitch, la primer pantalla corresponde al 

formulario “Análisis de Mercado”, para desarrollar información acerca 

de los clientes que tiene o tendrá el emprendedor, el mercado en el 

cual se inscribe y la competencia que enfrenta. 

 



 

 

(IV) Plan de Negocios – Formulario 2 PRODUCTO 

En la pantalla siguiente, en el formulario “Producto” se analiza cómo 

se presenta el producto, su posicionamiento, la localización 

geográfica del emprendimiento  y que impacto tiene en la región. 

 



 

 

(V) Plan de Negocios – Formulario 3 ETAPAS DEL PROCESO 
PRODUCTIVO 
 
En la pantalla correspondiente al formulario “Etapas del proceso 

productivo” se solicita información relativa a cómo se produce el 

bien o se presta el servicio que se ofrece y qué equipamientos y 

personal se requiere para tal fin. 

 



 

 

(VI) Plan de Negocios – Formulario 4 ESTRATEGIA 
COMERCIAL 
 
En el formulario “Estrategia comercial” se solicita información que 

comprende las estrategias a utilizar para comercializar el producto. 

 



 

 

(VII) Plan de Negocios – Formulario 5 FLUJO DE FONDOS 

La pantalla siguiente, el formulario “Flujo de Fondos” tiene como 

finalidad proyectar el movimiento económico del emprendedor 

durante los próximos ocho trimestres. 
 



 

 

(VIII) Plan de Negocios – Formulario 6 EQUIPO 
EMPRENDEDOR 

En el formulario “Equipo” se requiere de la información acerca de la 

formación profesional y la trayectoria laboral del emprendedor y su 

equipo para poder conocer cuáles son sus habilidades y competencias 

emprendedoras. 

 



 

 

(IX) Plan de Negocios – Formulario 7 PLAN DE INVERSIONES 

En la siguiente pantalla “Plan de inversiones” se deberán detallar todas 

las adquisiciones de bienes como las contrataciones de servicios objeto 

del Plan de Negocios. 

 



 

 

(X) Plan de Negocios – Presentación del Plan de Negocios al 
Programa 
 
Una vez ingresados todos los datos solicitados, se deberá presionar el 

botón “Guardar” para remitir en forma electrónica el Plan de Negocios 

al Programa, para su presentación y posterior evaluación por parte del 

área técnica del Programa. 


